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BETALNINGSVILLKOR

Offert beteckning: ........ccceeevvevruennes Kontrakt beteckning: .......ccccovvevevece.
KOPare: ....ccvceveeveereeneeneineeneineireieeinenne SALJATE: e
AdIess: e AdIESS: e
Postnummer: ......cocoeeeeeveeeceeerenencnenes Postnummer: ......coeceeeeeevrerenenencnccnenenne
BETALNING
Forskott........ % Belopp .oveeevereerirceieieene,
Delbetalning 1~ ........ % Belopp oveeeeeeereneeiriennne,
Delbetalning 2 ........ % Belopp covvvvreerreen
Delbetalning 3 ........ % Belopp cvoeeveeeeceeie
Slutbetalning ... % Belopp oo

(Delbetalning kan ske vid leverans/delleverans, installation, 6vertagande, vid garantitidens slut etc.).

SAKERHETER

Offertgarantt ... %
Forskottsgaranti ... %
Utférandegaranti  ........ %
Annan garanti ... %

Finns det sirskilda krav pa den som stiller garanti?

Kravs ’On Demand” garanti?

BETALNING

Betalning mot dokument (D/P)
Betalning mot accept (D/A)
Remburs - Aterkallelig

” Oaterkallelig
” Bekraftad
” Betalbar 1 lokal bank

Betalning mot faktura

] Ja ] Nej

UPPDELAD BETALNING

Enbart hardvara ......cceeveuneeeee.
Enbart mjukvara .......ccccceueeeeee.
Enbart installation ....................
Enbart reservdelar .....................
Enbart dokumentation .............
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Valuta

Valuta och valutakurs f6r offert/kontrakt

Valutaklausul

“Hedging” av offert/kontrakt

Drojsmalsranta

- mot koparen ......... %

Kommentarer

.................................................
------------------------------------------------

------------------------------------------------

-------------------

--------------------------------------

Riskbedémning

Lag | Medel

Hég

Namnteckning
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Kommentarer till Betalningsvillkor

Koparens viktigaste atagande ir att betala for den leverans och/eller de tjinster,
som han bestillt. Si@ljarens viktigaste atagande ar att tillhandahalla kontrakterade
tjdnster eller material 1 ritt tid och pa ritt plats. Utformningen av betalningsvill-
koren dr diarfér mycket viktig f6r bide koparen och siljaren. Det finns manga
varianter av sadana villkor. Vi ska bara peka pa nagra exempel.

Om betalningsvillkoren innebar att koparen inte behover betala for godset vid
leverans sa betyder detta, att siljaren accepterar en viss kredittid. Att godkinna en
kredit innebir alltid ett visst métt av risktagande. Man kan med fog siga, att sd ir
det 1 allmanhet 1 affirsvirlden. Pa det kommersiella omradet dr risktagande nigot
helt normalt. Inga risker betyder sannolikt inga affirer.

Hir 4r nagra exempel pa betalningsvillkor:
1 Forskottsbetalning.
2 Remburs, oaterkallelig, bekriftad och betalbar 1 din bank.

3 Dokument mot betalning (D/P). Kbparen betalar 1 sin bank,
eller hos tredje man, fér de dokument, som representerar varan.

4 Oppen kredit. Siljaren skickar varorna till képaren och bifogar
en faktura (eller skickar den separat).

Grunden for all handel kan sigas representeras av principen Zug um zug. Den 1n-
nebir, att siljaren Gverlimnar varan till koparen, som samtidigt betalar f6r den.
Leverans och betalning sker med andra ord samtidigt. I verkligheten férekommer
manga olika betalningssitt, och de som exemplifierats ovan ir som sagt bara ex-
empel.

Det sikraste sdttet for saljaren att fa betalning ir utan tvekan forskottsbetalning.
Dirndst kommer alternativet 2, det vill sdga odterkallelig och bekriftad remburs.
Den risk, som ir forknippad med detta betalningsvillkor, ar liten. Det nist bista
alternativet ir punkt 3, dokument mot betalning (dven uttrycket dokumentinkas-
so forekommer). Hir finns en viss risk att kdparen inte loser skeppningsdoku-
menten och siljaren fir da kostnader 1 form av returfrakter, hanteringskostnader,
lagringskostnader, rinteforluster etc. Siljaren kan ocksa fi andra kostnader, om
varorna ska siljas pa nytt.
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Vid stora affirer dr det inte ovanligt att kdparen far betala en summa 1 forskott.
Siljaren maste kanske investera 1 nya maskiner, utveckla nya produkter eller an-
stilla mer personal for att kunna uppfylla sina kontraktsitaganden. Ett kontrakt
som omfattar materialleveranser, installation, igangsittande av anliaggning, over-
tagande etc kan generera stora kostnader 1 projektets inledande fas utan att ge
motsvarande intikter. Siljarens mer betydande fakturering maste kanske vinta
tills projektet har blivit mer eller mindre firdigt. I sadana fall dr férskottsbetal-
ning nastan ett maste. Om koparen ska erlagga forskottsbetalning sker detta kan-
ske mot att siljaren skaffar en motsvarande sikerhet. En typ av sikerhet, som ir
ganska speciell, dr den sa kallade On Demand-garantin, eller som den ocksa be-
namns, First Demand-garanti. En sidan garanti kan ge koparen mojlighet att bega-
ra betalning ur garantin utan att ange nagra skil. Internationella Handelskamma-
ren har publicerat rekommendationer f6r sidana garantier. Lis mer om dem 1
ICC-publikationen No 458 1992. Om siljaren maste acceptera en On Demand-
garanti bor riskbeddmningen bli hog.

Utover den nimnda forskottsgarantin kan dven utférandegaranti férekomma.
Sjilva ordet antyder vad det dr friga om. En sdrskild typ av garanti dr den, som
kan kallas moderbolagsgaranti. Ett moderbolag kan stilla ut en sadan garanti for
sitt dotterbolag. (Hir kan det dven bli aktuellt med Letters of Awareness)'. Om ko-
paren kan acceptera en sidan garanti blir den férmodligen billigare for siljaren,
men den har dven andra fordelar.

En fraga som ocksa ir av stort intresse ar vilken valuta, som affiren ska avvecklas
1. Skulle valutan visa sig vara icke-konvertibel, bor risken bedémas som stor. Att
gora affdrer 1 valutor, som inte dr konvertibla, kan stilla till en hel del fortret.

Om affdren gors upp 1 en annan valuta dn ditt lands valuta, uppstir en valuta-
risk. Det finns olika sitt att reducera den risken, men dem gar vi inte in pa hir.
Vi vill bara papeka, att ett sitt utgér anvindningen av en valutaklausul. (Se Kon-
trakt for noviser”!)’. Experter pa valutafrigor bor ridfrigas, si snart det giller
kontraktsvalutor. Riskbedémningen i sidana hir frigor kan bli Hog beroende pa
situationen.

Innan ett affirskontrakt undertecknas bor sialjaren ha undersokt koparens
kreditvirdighet. (Det kanske kan vara aktuellt f6r kdparen att gora detsamma
for siljaren!).

Letters of Awareness brukar inordnas i gruppen ofullgangna avtal. Moderbolag kan anvanda
denna typ av dokument istéllet for garanti for att stoda dotterbolag utomlands. Se ocksa "Stette-
erkleeringer”, Torsten Iversen, G.E.C Gads Forlag Kobenhavn 1994.

Kontrakt for noviser, Carl T Thoresson, 2009.
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Den kreditinformation, som kan anskaffas, ir inte alla ganger aktuell men kan
inda ge viss ledning for den part, som har begirt uppgifterna. Om koparen och
siljaren har haft eller har en pagiende affirsrelation kompletterar erfarenheterna
fran denna den ekonomiska bilden av avtalsparten.

[ en situation dir inga sikerheter férekommer bor bedémningen Hag risk 6vervi-
gas. Skulle en kreditgivare inte medge en efterfragad kredit, bor detta ses som en
varningssignal och riskbeddmningen darfér bli Hog. En mer relevant fraga blir
kanske 1 ett sadant fall, om ett affirskontrakt 6ver huvud taget ska undertecknas.



